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Unseriose Beratung ihres Versicherungsvertreters

Ungefragt und eigentlich gar nicht zu Ihren Interessen passend stellt Ihnen lhr
Versicherungsvertreter ,,ganz tolle Losungen" vor, er bringt bereits zum ersten
Gesprach ein fertiges Angebot mit und meint dies ware genau passend fir Sie und Sie
sollten sofort abschlielSen. Seien Sie vorsichtig. Dabei mdchte er lediglich den Vertrag
verlangern, der Sie an seine Versicherungsgesellschaft bindet und letztendlich zu
seinen Provisionen flhrt. Dies kommt leider in der Versicherungsbranche noch viel zu
haufig vor.

Ein guter Versicherungsmakler ermittelt zuerst den richtigen Bedarf, erklart die
umfassende Thematik und bezieht seine Kunden mit ein. Er schlagt spater mehrere
Losungsmoglichkeiten vor und gibt Thnen die Mdglichkeit selbst zu entscheiden, was
richtig fur Sie ist. Dann hat er seine Provision verdient. Er gibt Ihnen auch
unaufgefordert Tipps, die nicht immer Provisionen einbringen und Ihnen zeigen, dass
Sie bei Ihm richtig sind. Er hilft lhnen, zum Beispiel wenn er Ihnen sagt, dass bei
unverheiratet zusammenlebenden Partnern nur eine Hausrat- und auch nur eine
Haftpflichtversicherung noétig ist!

Sollten Sie Hilfe brauchen, dann sprechen Sie uns an.
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